ZA KRAJ

godina karijere susretao sam
se sa mnogim ljudima zna-
¢ajnog autoriteta i na viso-
kim polozajima. Zakljuc¢io
sam da najuspesniji lideri
ne postavljaju sebe u cen-
tar paznje. Oni pazljivoisa
uvazavanjem slusaju sago-
vornika. Ta pazZnja i nese-
bi¢nost ¢ini da se ljudi u
njihovom prisustvu osecaju
prijatno, otvoreno govore i
diskutuju, i tako daju pravi
doprinos. Na taj nacin od
svojih saradnika dobijaju
najbolje, a to ih ¢ini pra-
vim liderima.

Sto se ti¢e odredenog
saveta koji sam dobio, sara-

eki od najboljih saveta koje sam
dobio nisu ni izreceni. Tokom vise od 25

divao sam sa mnogo sjajnih ljudi vrednih
da budu saslusani i da ih se rado se¢am.
Kao mlad inzenjer, skoro na pocetku
karijere, ali se ve¢ znac¢ajnom i ozbiljnom

Najuspesniji lideri
ne postavljaju sebe
u centar paznje.
Oni pazljivoisa
uvaZavanjem slusaju
sagovornika

NAJBOLJI SAVET KOJI SAM IKADA DOBIO

Pripremajte se,
da biste izlagali
jezgrovito
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titulom u beogradskom Energoprojektu,
radio sam u konsultantskom timu gde je

svako od nas bio odgo-
voran za odredeni deo
jednog ogromnog pro-
jekta. Na cestim redov-
nim timskim sastanci-
ma svako je referisao iz
svoje oblasti. Moj tadas-
nji Sef umeo je da kaze,
samo za sebe, naravno:
»hisam ovo dovoljno
proucio pa nec¢u moci
ukratko da vam izne-
sem...“ Znaci sve moze
da se ispri¢a nadugacko
i nasiroko, ali samo ono
¢ime zaista dobro vlada-
mo mozemo da izlozimo
kratko, jasno i jezgrovi-
to. Posto sam skoro sva-

kodnevno u prilici da se pripremam, ili
da drugima nesto govorim i izlaZzem, toli-
ko se Cesto i setim svoga bivseg Sefa Vla-
de i tog njegovog mudrog saveta. ]

MOIJI
SAVETI

Ako radite u
mojoj firmi

¢ucete da
kazem...

JEZIK

Na Za vas.
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UCITE ENGLESKI

To ¢e vam dati pred-
nost bez obzira ¢ime se
bavite! Bez engleskog
nema prosperiteta i
vecina vrata slobodnog
sveta ostace zatvore-

RADITE STO NAJ-
BOLJE ZNATE

Fokusirajte se na
stvari koje radite bolje
od drugih. To je kljuc¢-
no u definisanju stra-
tegije, poslovne i sva-
ke druge.

NE MASKIRAJTE
REZULTATE

Koliko god da je pre-
zentacija dobra nece
izgledati dobro ako su
brojke lose. Ne maskiraj-
te lode rezultate. Samo
ako su dobri, zasluzicete
tudu paznju.



